DAS PLUS AN DIENSTLEISTUNGEN

Neben den klassischen Finanzdienstleistungen biete
ich Ihnen in Zusammenarbeit mit sorgféltig ausgewihl-
ten Partnern meines Vertrauens auch folgende Dienst-
leistungen an:

Pensionsplanung
« Versicherungsberatung (Sach, Leben, Haftpflicht)
+ Vermdgensverwaltung

Vorsorgeberatung

« Finanzplanungen im Zusammenhang mit
erbrechtlichen Angelegenheiten

« Schitzungen von Liegenschaften
+ Notarielle Dienstleistungen

« Vermittlung von Dienstleistungen und Fachkriften
beim Bau oder Umbau von Wohneigentum

Vermittlung von Immobilien

Vorsorgeauftrag und Patientenverfiigung
« Nachlassregelung und Willensvollstrecker

SO ARBEITEN WIR ZUSAMMEN

Abgestimmt auf lhre Aufgabe hole ich Offerten
bei ausgewdhlten Bankinstituten ein und handle
fiir Sie die bestmoglichen Konditionen aus.
Sobald alle Angebote eingetroffen sind, stelle
ich die Ergebnisse zusammen und présentiere
sie lhnen in Gbersichtlicher Form.

Nun haben Sie die solide Grundlage, um sich
fiir ein Angebot zu entscheiden — die Wahl liegt
ganz bei lhnen! Gemeinsam setzen wir an-
schliessend lhre gewdhlte Strategie um. Als lhr
personlicher Vertreter in Finanzfragen stelle ich
sicher, dass Ihre Wiinsche und Aufgaben erfolg-
reich umgesetzt und lhre Ziele erreicht werden.

ZUR PERSON

Bei einer Zusammenarbeit mit Jiirg Gyr Finanzdienst-
leistungen profitieren Sie von der Erfahrung aus tber
25 Jahren Bankentitigkeit.

Nach der kaufminnischen Ausbildung bei einer Bank
bildete ich mich zum Kundenberater mit Schwerge-
wicht Kreditfinanzierungen, Anlage- und Vorsorgebe-
ratung sowie Pensionsplanungen weiter. Als Team- und
Geschiftsstellenleiter bei Grossbanken und Mitglied
der Geschiftsleitung einer Regionalbank erwarb ich
mir umfassendes Wissen im Bankgeschift fiir Privat-
personen und Firmen, insbesondere in den Kerngebie-
ten Kredit- und Vermdgensverwaltung. Komplettiert
wird mein beruflicher Leistungsausweis durch die
Weiterbildung zum Betriebs6konom AKAD.

Die fundierten Kenntnisse und das wertvolle Netzwerk,
das ich im Verlaufe der jahrzehntelangen Banktatigkeit
kntpfen konnte, setze ich gerne flir den Erfolg lhrer
individuellen Finanzplanung ein. Meine Beratungen
erhalten Sie nach Wunsch miindlich und schriftlich in
Deutsch, Englisch, Franzésisch oder Italienisch.

NEHMEN SIE KONTAKT AUF

In einem Gespréch erfahren Sie mehr tiber die
Vorteile einer Zusammenarbeit mit mir. Selbst-
verstandlich behandle ich Ihre Anliegen mit
grosster Diskretion. Ich freue mich auf Sie!

Jirg Gyr—

Neutrale Finanzdienstleistung GmbH
Rothusstrasse g

CH-6331 Hiinenberg ZG

Telefon: +41(0)44 950 20 50
Mobile: +41 (0)79 42712 40

Fax: +41 (0)44 950 20 89
E-Mail:  gyr-finanzen@bluewin.ch
Web: www.finanz-leistung.ch

JURG GYR -

NEUTRALE FINANZDIENSTLEISTUNG GMBH

VERTRAUEN KANN MAN NICHT KAUFEN.
VERTRAUEN GEWINNT MAN DURCH LEISTUNG.




VERTRAUEN IST GUT

Vertrauen bildet die Grund-
lage jeder Geschiftsbe-
ziehung. Wahrend meiner
langjdhrigen Tatigkeit in
verschiedenen Banken stellte
ich fest, dass viele Kunden
ihren Beratern vertrauen —an
sich eine begriissenswerte
Sache. Doch dieses Vertrau-
en ist wegen verschiedener
Vorkommnisse auf dem
Finanzmarkt angeschlagen.

Zu Vertrauen gehoren Offenheit, Ehrlichkeit und Trans-
parenz. Werte, die Sie uneingeschrankt von mir erwarten
diirfen. Ich berate Sie personlich und lege grossten Wert
auf eine sorgfiltige, zuverldssige Arbeit in Ihrem Dienst
und in lhrem Sinn. Ich unterstiitze Sie professionell und
verstehe mich als lhr personlicher Fiirsprecher und Coach
in allen finanziellen Angelegenheiten.

Als Kunde stehen Sie im Mittelpunkt meiner Tatigkeit.
Unabhingigkeit und eine neutrale Haltung gegeniiber
Finanzinstituten sind die Massstibe meines Handelns.
Ich bin Ihnen verpflichtet und nicht den Banken. Sie als
Kunde sind der Auftraggeber.

Kundenberater von Banken bieten Ihnen bevorzugt die
firmeneigenen Produkte an. Ich hole fiir Sie Angebote von
verschiedenen Banken ein und priife sie eingehend. Weil
ich die Preisgestaltung der Banken kenne, ist es mir mog-
lich, die besten Konditionen fiir Sie zu erwirken.

Dafiir biirge ich mit meinem Namen. Ich freue mich dar-
auf, Sie zu beraten.

Jlrg Gyr, Finanzfachmann

UNABHANGIGKEIT IST IHR GEWINN

Die unabhingige und neutrale Beratung von Gyr Finanz-
dienstleistungen gibt Ihnen Sicherheit im Gesprich und
beim Treffen von Entscheiden. Ich mache Sie auf Risiken
aufmerksam — ohne Riicksicht auf die Befindlichkeit von
Anbietern der Finanz- oder Versicherungsprodukte.

LEISTUNGEN VON JURG GYR

Meine Beratung ist ganzheitlich. Ich beziehe Ihre Familien-
und Lebenssituation, Ihre Ziele und Wiinsche in die Uberle-
gungen mit ein. Als lhr unabhéngiger Berater liefere ich lh-

nen das Wissen fiir erfolgreiche Verhandlungen mit Banken.
Diese kénnen Sie ganz nach lhren Wiinschen alleine oder mit

mir an lhrer Seite fithren. Meine Fachkompetenz bringe ich
gerne in die Verhandlungen ein. Zum Beispiel bei Zinsoffer-
ten, bei Hypotheken, Anlageentscheiden und mehr.

SIE PROFITIEREN ...

...von der langjdhrigen Bankerfahrung mit Krediten
und Anlagen

...vom Wissen dariiber, wie Preise und Konditionen
bei Banken zustande kommen

... von Kontakten zu den direkten Ansprechpartnern
bei den wichtigsten Banken

... von schlankeren, professionellen Verhandlungen
mit Banken in Ihrem Sinne

... von der Zeitersparnis, weil Sie sich weder um Offer-
ten noch Verhandlungen zu kiimmern brauchen

Bei allen Anliegen von finanziellen und Versicherungsfra-
gen stehe ich Ihnen gerne zur Seite. Sie wihlen aus einer
umfassenden Palette von Dienstleistungen genau die
Bausteine, bei denen Sie Unterstiitzung wiinschen:

Aufnahme von Hypothekar- oder kommerziellen
Krediten (Neukredit)

« Umfinanzierungen (bestehende Kredite)

Uberpriifung simtlicher Kreditvertrige

Verhandlungen mit Banken

Allgemeine Bankdienstleistungen wie Maestro- und
Kreditkarten, Konti, Zahlungsverkehr

Anlage- und Vorsorgeberatung
- einfache Pensionsplanung

Verhandlungen tber Kredit- und Zinsofferten
(Pricing)

DER PREIS

Das erste Gesprédch von rund 1,5 Stunden Dauer ist
kostenlos. Es dient dazu, Ihre Ziele und Bediirfnis-
se zu kldren und festzuhalten.

Anschliessend verrechne ich meinen Aufwand nach
Stunden — oder als Pauschale im Rahmen einer
verbindlichen Vertragsofferte, die ich Ihnen unter-
breite. So kennen Sie lhren finanziellen Aufwand
schon im Voraus.



